
『会員増強シート』
★増やそう友人！尽くそう社会に！★

「会員増強に関する戦略を考える」

目標 平均1クラブ3名
純増＝入会ー退会
84クラブ 会員2760名
2790地区 84クラブ 3000名目標

増強（クラブ） 2790地区 分区 クラブ

2015～2016年度特別会員増強防止委員会
委員長 北原 俊彦

2015年8月22日
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なぜ増強が必要なのか？

イ 適応力か、消滅か・櫻木ガバナーの理念
ロ ロータリアンが増えれば
ハ 自分の思いつくまま○の中に書き込む

増強
維持

増強を成功させるための提案

１．フォーミング（共通認識・あり方を考える）
２．ストーミング（本音で語る・違いを認める）
３．ノーミング （役割分担）
４．パフォーミング（変化を受け入れる）

（理論主体から実践重視）

自分のクラブでの活動方針

１．
２．
３．

自分の決意表明
目標を宣言する（いつまで）

☆増強会員紹介カード
氏名 （第 地区ＲＣ）／ 年 月 日

今年度 櫻木ガバナーテーマ
「原点を知り、考える」 地区との連携を

強化する

増強フォーラムを
成功させる

自分で
考える

成功クラブ
から学ぶ

純増で
３名以上

クラブ会員
全員で増強に

取組む

変化を
受け入れる

会長・幹事
理事会

増強紹介カード
の活用

ガバナー
補佐との連携

ロータリー
デーの取り組み

ガバナー
補佐の出前講座

新世代への
働き掛け

女性会員

青年（ＪＣ）
など

陰徳の団体から
認知される団体

ロータリーの
ブランド力を高める

出席率の
アップ

新入会員
オリエンテーションクラブ情報

交換会
会員基盤
向上 セミナー

研修会

新入会員への
カリキュラム

理論
そして実践

ロータリーを知ること
・理解の研修

我がクラブ
の10年後

東京オリンピック
へのクラブとしての
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地域社会
への貢献

は本気で
親睦活動の
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同好会
趣味の会

地域へ誇れる
ものの確立

他クラブ
との合同交流会

奉仕プロジェクト
の充実

広報

公共イメージ
アップ作戦

パスト会長・
ベテラン会員

への働きかけ
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あたっての
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例会の
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ＣＬＰの
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「奉仕」の
喜び・感動

職業分類
の活用


